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Quem somos

Sobre noés

Somos formados por jovens
inconformados que acreditam em
um Brasil mais empreendedor.
Somos uma empresa junior destaque
do estado de Sdo Paulo por 4 anos
consecutivos dentre mais de 150
empresas. Contamos com O apoio
de uma das instituicoes mais
inovadoras do pais a Universidade
Federal do ABC em parceria com
seus professores Doutores.




Quem somos

Nossa Missdo
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Nossa missQo & ser uma empresa
que proporciona solucoes
inteligentes para nossos clientes
fomentando o empreendedorismo
consciente e a formacdo de agentes
transformadores.




Quem somos

Nossos Valores

Nossos valores que pautam todas

‘7 nossas agoes sAo:
fl'

Compromisso com resultado;

' Sede de conhecimento fome de
aplicacao;

Vista a camisa ou vista o pijama;

Transformamos jovens, criamos
futuro;

Deixamos nossa marca por onde
PASSAMOS;



Nossos Parceiros
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’ i ASSOCIACAO COMERCIALE
el [N DUSTRIAL DE SANTO ANDRE




Nossos Clientes
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We create chemistry :
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Financiamento rapido, facil e simples.



Consultoria

Gestao Empresarial

Somos uma consultoria especializada em
Gestdo Empresarial, atuamos em empresas
que buscam INICIAR no mercado, se
CONSOLIDAR ou REESTRUTURAR em seu nicho,
EXPANDIR suads operacdes como tambem
POTENCIALIZAR seus resultados
transformando problemas em oportunidades
por meio de 5 frentes de atuacdo.

Frentes de Atuacdao

Mercado
> o > Processos
> Negocios

| > Financeiro
> Comercial

Apagamos
incéndios

Expandimos
negocios

Consolidamos
empresas

Inovamos
na pratica

Construimos
sonhos




Frentes de Atuacao

Mercado

Mercado

> Esta frente busca o entendimento — Beneficios
do mercado no qual a empresa
estd inserida e analisa
detalhadamente a demanda
exigida, olhando tanto para
pesquisas quantitativas quanto

> Conhecimento do publico-alvo;

>
qualitativas, primarias ou > |dentificac&o das tendéncias de mercado;

>

Assertividade na tomada de decisoes;

secunddarias.
Evite oferecer produtos ndo vidveis para

O mercado;
PrOjetOS Frequentes > Conhecimento aprofundado sobre
determinada regido especifica do Brasil;
Pesquisa de Pesquisa de Validagdo de _ —
Entendimento  Entedimento de Demanda, Produto > Dados socioeconémicos, de consumo e
de Publico Comunicacdo ou Servico do mercado imobilidrio do Brasil;
Pesquisa Top of i > Conhecimento sobre o posicionamento

Sasong Mind Georreferenciada dos principais concorrentes.




Frentes de Atuacao

Negocios

Negocios

> Este servico planeja o futuro da
empresa de curto a longo prazo,
otimizando sistemas integrados de
recursos humanos, tecnologicos e
financeiros, analisando pontos-chave,
oportunidades e dificuldades.
Impulsionando, acelerando e
analisando o processo de viabilizacdo
de sonhos e ideias.

Projetos Frequentes —

Abertura de
Novos
Negodcios

Planejamento

Fo Plano de Negocios
Estratégico

— Beneficios

> Visdo sistémica do modelo ou ideia
do negdcio;

> Transforma um sonho em negdcio;

> Evita perdas desnecessdrias de tempo e
dinheiro;

> Evita um crescimento desordenado do
negdocio;

> Evita com que o negodcio ndio esteja
alinhado d demanda e melhores
praticas do mercado;

> Evita a perca de possiveis investidores
por falta de planejamento e dados.




Frentes de Atuacao

Comercial

Comercial

» Esta frente auxilia e esclarece e Beneficios
atraves de direcionamentos
estratégias e processos, como

desenvolver uma melhor > Aumento da previsibilidade de receita;
eficiéncia na drea comercial da _ _

empresa, desde o digital até as > Evita que se perca oportunidades de novos
vendas diretas. clientes por falta de processos e

estrategias;

> Maior assertividade nas estratégias de
prospeccdo de clientes;

Projetos Frequentes —1 > Processos comerciais que estimulem a

constdncia na operacdo;

Estruturagao > Maior entendimento e informacdes do

f et cliente para otimizar a operacdo;
Success

Estruturacdo  Plano de Marketing
Comercial Digital

> Alinhamento com as demandas da nova
economia por meio do clientecentrismo.




Frentes de Atuacao

Processos

Processos

» Esta frente tem como objetivo aumentar
a eficiéncia da empresaq, otimizar e
estruturar processos. Partindo de uma
andlise profunda, identificamos gargalos
que impedem a sua empresa de atingir
sua maior produtividade e estruturamos
solucdes inovadoras para transformar a
operacdo do empreendimento de
acordo com o principal objetivo do
negaocio.

Projetos Frequentes —

vV V V V

Mapeamento Treinamento em Otimizacdo de
de Processos Metodologias de Processos
Gestdo Agil
Consultoria Lean Estruturacdo de

Six Sigma Funil de Inovacéo

— Beneficios

Reducdo de custos e despesas

Diminuicdo de retrabalhos
Vis@o sistémica do negocio

Maior eficiéncia e eficdcia nos processos
internos

Organizacdo das atividades de
determinado processo

Aumento da produtividade

Processo de inovacdo que garante a
perpetuidade do negocio


https://polijunior.com.br/blog/3-ferramentas-de-processos-para-otimizar-a-produtividade-da-empresa/

Frentes de Atuacao

Financeiro

Financeiro

» Nesta frente auxiliamos, orientamos e e Beneficios
analisamos o controle financeiro da
empresqa, com o objetivo de evitar

desperdicios, ter maior conhecimento > Entendimento das Fianncas

de indicadores financeiros, riscos, — _
precificqgées e rendimentos. S Direcionamentos para se obter maior
Implementando uma cultura de dados eficiéncia de gastos

ao setor financeiros das empresas : Vi

levantando informacdes e criando > Conhecimento de indicadores sobre o
processos para a melhor gestdo. negocio

> Facilidade no controle de custos e

Projetos Freq Uentes recebimentos

> Levantamento de dados direcionadores
da estratégia

Gestdo Estudo de Viabilidade
Financeira Financeira e Econémica > Evita a perda de controle orcamentadrio
da empresa
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(©) @ufabcejr  F ufabc junior N ufabc jr. consultoria

Av. Dos Estados, 5001 - Bangu, Santo André

Tel.: (11) 99185-1105 - www.ufabc.com.br



Marcela Facella

Diretora Comercial
(11) 94242-3825

marcela.facella@uftabcjr.com.br

Alguma duvida? conosco!
Estamos a disposicAo!



